lhre Forderungen
sind unsere Aufgabe

Wir analysieren gemeinsam, mit welchen Instrumenten ~ Uberreicht durch
Ihr Forderungsmanagement unterstutzt werden kann. Im
Focus stehen Debitorenstruktur und Finanzierungsbe-
darf, aber auch Informationen Uber lhre Abnehmer sind
wichtiger Bestandteil eines professionellen Forderungs-

managements.

Wir helfen nattrlich auch, wenn es schon zu Zahlungs-
verspatungen gekommen ist. Die Einschaltung profes-
sioneller und seridser Inkassogesellschaften unterstitzt
und entlastet Ihr Debitorenmanagement.

Unsere Beratung umfasst die folgenden Bereiche:

Kreditversicherung

Top up Cover, Single Risk Cover
Exess of Loss Policen

Factoring

Félligkeitsfactoring, Reverse Factoring
Einkaufsfinanzierung
Biirgschaften

Inkasso

Information (Auskiinfte)

Rating

D & O Versicherungen
Vertrauensschadenversicherung
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Wir optimieren lhr
Forderungsmanagement

Das tun wir fiir Sie:

B Analyse lhres Versicherungsbedarfs und Aus-
arbeitung eines maBgeschneiderten Konzeptes

B Angebotseinholung und Hilfe bei der Auswahl
des richtigen Versicherungspartners

® Jahrliche Uberpriifung Ihrer Konditionen und
Verhandlung mit dem Versicherer

B | aufende Betreuung lhres Kreditversicherungsvertrages

UnterstUtzung bei der Schadenabwicklung

B UnterstUtzung bei nicht ausreichender Limitzeichnung

Hilfe bei der EDV-Anbindung von Kredit-
versicherungsvertragen an lhr ERP System
Information zu neuen Produkten und
Veranderungen des Kreditversicherungsmarktes
Vorstellung von Sonderldésungen wie Einzeldeckung,
Ausschnittsdeckungen, XL-Policen etc.

Schulungen lhrer Mitarbeiter zur optimalen
Bedienung der Vertrage

Das tun wir fiir Sie:

B Analyse lhres Finanzierungsbedarfs und Ausarbeitung
eines maBgeschneiderten Konzeptes

B Angebotseinholung und Hilfe bei der Auswahl des
richtigen Factoringpartners

B Wir machen lhnen die Factoringvarianten Inhouse,
Full Service, Still, Offen, Selektiv, transparent

B Prozessbegleitung vom Angebot bis zur Auszahlung

B UnterstUtzung bei der Zusammenstellung der erfor-
derlichen Unterlagen (Jahresabschlisse, BWA etc.)

UnterstlUtzung unserer Bestandskunden
bei der Vertragsabwicklung
Unterstutzung bei nicht ausreichender
Limitzeichnung

Sonderformen des Factoring wie z.B.
Reverse Factoring, Ausschnittsfactoring,
Einkaufsfinanzierung

Das tun wir fiir Sie:

B Analyse lhres Inkassobedarfs und Ausarbeitung
eines maBgeschneiderten Konzeptes

B Angebotseinholung und Hilfe bei der Auswahl
des richtigen Inkassoinstitutes

B Wir machen lhnen die Abrechnungsvarianten
der Inkassogesellschaften transparent

B UnterstlUtzung bei der Zusammenstellung der
erforderlichen Unterlagen

B Sicherstellung der optimalen Serviceleistung
des Inkassopartners

Unterstltzung bei Problemen mit den Schuldnern
und den Dienstleistern

Uberwachung der Erfolgskennzahlen
Uberpriifung Ihrer Konditionen und Verhandiung
mit dem Inkassopartner

Sonderformen des Inkasso z.B.

Forderungskauf, Uberwachung der Titel, etc.

Wir helfen

Unabhangig ob Sie Neu- oder Bestandskunde sind, die
Angebotsanforderung, der Konditionencheck, die Aus-
wertung und der Entscheidungsprozess fur ein Produkt
des Forderungsmanagements kosten Sie viel Zeit und
binden Ressourcen in lhrem Unternehmen.

Wir als Makler nehmen Ihnen diese Arbeit ab und be-
schleunigen lhre Entscheidungsfindung. Sie gewinnen
Markttransparenz und haben keine Kosten. Unsere
Bezahlung erfolgt wie in der Branche Ublich, durch den
Anbieter der Dienstleistungen. Dabei ist unsere Unab-
hangigkeit gewahrleistet, denn die Anbieter sparen Ver-
triebskosten und sind nach den Usancen der Branche
bereit, die Leistung des Maklers zu honorieren.

lhre Vorteile:

B Unabhangige Beratung zu allen Produkten
des Forderungsmanagements

B Angebotsanforderung bei allen Anbietern

Analyse und Optimierung bestehender Vertrdge

B Markttransparenz schafft Kostenvorteile
und bessere Gestaltungsmaoglichkeiten

B Uberwachung der Vertragslaufzeiten und
den damit verbundenen Fristen

B Schulungen der Mitarbeiter zur optimalen
Bedienung der Vertrage

B Unterstiitzung bei der Schadenabwicklung

B Unterstiitzung bei nicht ausreichender
Limitzeichnung

B Information zur Marktentwicklung und
neuen Produkten

B Personlicher Kontakt und regelmaBige
Betreuung vor Ort

B Keine Kosten fiir unsere Mandanten



